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●本誌の海外提携雑誌●本誌で使用している略語
●CRM：カスタマー・リレーションシップ・マネジメント
●CVS：コンビニエンス・ストア
●DS：ディスカウントストア
●ECR：エフィシェント・コンシューマー・レスポンス
●FC：フランチャイズ・チェーン
●FSP：フリークエント・ショッパーズ・プログラム
●GMS：ゼネラル・マーチャンダイズ・ストア
●H＆BC：ヘルス＆ビューティ・ケア（美容健康関連商品）
●HC：ホームセンター
●MD：マーチャンダイジング
●NB：ナショナルブランド
●PB：プライベートブランド
●QR：クイック・レスポンス
●SC：ショッピングセンター
●SKU：ストック・キーピング・ユニット（絶対単品）
●SM：スーパーマーケット（食品スーパー）
●SCM：サプライチェーン・マネジメント
●DgS：ドラッグストア
●SuC：スーパーセンター

▶ユニー（愛知県／前村哲路社長）は、持ち株会社制に移行すると発表した。サークルK
サンクス（東京都／中村元彦社長）を株式公開買付（TOB）で完全子会社化した後、ユニ
ーを会社分割する。持ち株会社への移行は来年2月21日を予定。新社名はユニーグルー
プ・ホールディングスになる。ユニーは、持ち株会社制への移行理由を①商品開発、物流、
販促などのグループシナジー発揮、②海外戦略、M&A（合併・買収）戦略、新規事業戦略
などの立案・実行、③人材交流、資金管理一元化によるグループ経営資源再配分など、と
挙げている。▶中でも注目したいのはM&Aだ。それというのも、同社の金城湯池（ドミナン
ト）である愛知県は現在、日本屈指の大競合エリアと化しているからだ。平和堂（滋賀県
／夏原平和社長）やオークワ（和歌山県／福西拓也社長）、バロー（岐阜県／田代正美社
長）などの県外勢が本格参戦する中にあって、防戦を強いられ、悲鳴を上げている地元の
有力企業は少なくない。持株会社にしておけば、こうした企業を事業会社として仲間に迎
えやすく、シェアアップを図りやすい。▶すでに噂レベルの話としては、A社、B社と具体的な
名前も上がっており、心中穏やかではない企業も多いはず。北海道発の「アークス化」は日
本全土を巻き込みそうな兆しを見せている、と言ったら言い過ぎか?
「CSA編集長のBLOG」（検索）でバックナンバーとオリジナル（毎日更新）を公開中!
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