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かみのやま倉庫店／野々市倉庫店／射水倉庫店

地方SMとして自主路線に回帰
基本を徹底し営業力を磨く!

東北、北陸エリア初進出、3日間で3店舗をオープン!

コストコ、
行ってきた!

近商ストア 代表取締役社長

中井潔
で3店舗をオ
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