
　この度は「第 28 回 大正製薬 店頭演出コンテスト」にご応募いただき、誠にありがとうございま
した。多くの販売店様にご参加いただき、ご好評のうちに終了致しました。弊社並びに事務局 凸
版印刷㈱、㈱ダイヤモンド・リテイルメディアの 3 社にて厳正なる選考をさせていただきました。
　企業表彰「企業グランプリ 5 企業様、企業賞 5 企業様、新規企業賞 1 企業様」、タワー演出表彰「全
国グランプリ 1 店舗様、エリアグランプリ6 店舗様、演出アイデア賞 10 店舗様、優秀賞 50 店舗様」
エンド催事演出表彰「グランプリ 1 店舗様、準グランプリ 5 店舗様、ファイン演出アイデア賞 10
店舗様、演出賞 30 店舗様」の各受賞店様をここに発表、掲載させていただきます。なお、タワー
演出表彰「入賞 250 店舗様」、エンド催事演出表彰「入賞 100 店舗様」につきましては、賞金の送
金をもって発表にかえさせていただきます。
　ご参加いただきました販売店様のご努力に敬意を表すとともに、当コンテストの趣旨をご理解
いただき、今後とも弊社製品のご拡売に、より一層のご支援を賜りますよう、何卒よろしくお願い
申し上げます。

実施期間　2016 年 7 月 1 日（金）〜 8 月 31 日（水）

ご応募
ありがとう

ございました



企業表彰

企業賞の常連である A コープ西日本様は、今回で 7 回連続の受賞です。企業として統一感をもちながら、販促ツールや陳列の仕方で、
店舗ごとに個性のあるものに仕上げています。また、女性向けドリンク剤も積極的に展開していただきました。

　大正製薬さんの「企業表彰コース」

グランプリを 7 回連続でいただくこと

になり、大変光栄に感じております。

　企業として店頭演出コンテストに参

加するメリットは、全社一丸となって

取り組む企画であることを各店舗に明

確に示すことができることと、陳列技

術の底上げが図れることです。店舗同

士が良い意味で競争意識が働き、刺激

にもなります。陳列技術の高い店舗を

他の店舗がマネすることで、全店で陳

列技術の向上が図れます。しかもそれ

が評価されれば、スタッフのモチベー

ションも上がり、店に活気が生まれる

のです。今回は 71 店舗中、65 店舗が

参加して、そのうち 48 店舗が入賞。高

く評価していただいたと感じています。

前回から参加している愛媛県の店舗も

今回は入賞を果たしました。これで山

間部や離島などのディスプレイできな

い、小さい店舗を除いたほとんどの店

舗での参加になっています。

　参加店舗数はこれ以上増やすことは

難しいですが、入賞店舗数をアップす

ることはできそうです。私の目から見

て、人もパワーもあるのに入賞できな

かった店舗がいくつかあります。それ

には何か理由があるはずです。少し厳

しいですが、さらに上を目指すために

は、こうした点を今後の改良点として

いるのは、大正製薬さんとの連携がう

まくいっているおかげだと思います。

　今回は「リポビタンD」以外にも伸

びしろの大きな女性向けドリンク剤の

「リポビタンフィール」と「リポビタン

ファイン」を中心に陳列した店舗もあ

ります。期間中テレビ CM も入ってい

たので、それと連動する形で陳列する

ことで、新たなファンを獲得すること

ができました。

　当店に来店いただいているお客様の

ほとんどは生鮮が目的なので、こうし

たお客様にいかにドリンク剤を購入し

ていただけるかがポイントとなります。

女性向けドリンク剤はまだ飲んだこと

がないという人は多いため、売場で気

づきを与えることができれば、さらに

伸ばすことができる商材だと思ってい

ます。女性向けドリンク剤は働く女性

のイメージがありますが、主婦も含め

てすべての女性のためのドリンク剤で

あることを訴求して、手に取りやすい

売場づくりをしていく必要があると考

えています。

　次回の店頭演出コンテストにはこれ

まで通り、取り組んでいくつもりです

が、8 連覇はとくに意識していません。

結果的にグランプリをいただければ嬉

しいですが、あまり構えすぎずに取り

組みたいと思います。

全社一丸となって店頭演出コンテストに参加し陳列技術を底上げ

取り組んでいくことが必要です。

　「リポビタンD」は、ブランド力があ

り、お客様も安心して購入していただ

けるので、適正価格で販売できること

がありがたいです。陳列期間中はもち

ろん、大陳後も定番売場で商品の回転

率は高まり、売上アップにつながって

います。

　ドリンク剤のなかでもとくに「リポ

ビタンD」に注力しているのは、ブラ

ンドに魅力があるのはもちろんですが、

大正製薬さんの店舗フォローが徹底し

ている点も大きいです。営業担当の方

がすべての店舗に足を運んでくださる

ので大変助かっています。当社は不便

な立地の店舗も多いのに、ありがたい

です。こうして何度も賞をいただけて

株式会社Ａコープ西日本様

代表取締役社長
草場 浩様

企業
グランプリ

賞金 20 万円



企業表彰

青森県を中心に展開されているマエダ様は、28 店舗全店で参加いただき、企業表彰コースのグランプリ 5 連覇を達成されました。
また 28 店舗中 26 店舗が入賞されるという快挙も達成。エリア特性に合わせた個性的なディスプレイが評価されました。

　2014 年から 5 回連続で企業グランプ

リをいただきました。さすがに今回は

無理だろうと思っていたなかでの受賞

でしたので大変嬉しく感じています。

　スーパーマーケットを取り巻く環境

は日々刻々と厳しさを増して変化して

おり、お客様が何を求めているのか、ど

んなニーズがあるのかを即座に察知す

ること、そしてそれを店頭で実現してい

くことが重要であると考えております。

私は受身の姿勢では商売は成り立たな

いと考えており、「商売は『動』の姿勢

でやること」を社員に常に伝えています。

今回の大正製薬さんとの取り組みもそ

のひとつで、そういった意味でもマエダ

という企業に対して賞をいただけたこ

とを非常に光栄に思っております。

　今回も 28 店舗全店で参加して、26 店

舗が入賞。そのうちエリアグランプリに

1 店舗（鯵ケ沢店）、優秀賞に 3 店舗（む

つ中央店、大畑店、大湊バイパス店）が

選ばれました。各店舗の入口、催事場な

どお客様の目につく場所で展開しまし

た。「マエダがみんなのファイトを応援

します！」をテーマにスタッフの創意工

夫により、思わず手に取ってしまうよう

な陳列を行った結果、26 店舗入賞とい

う好成績につながったのだと思います。

　青森県の「リポビタンD」の人気は

絶大で、当社においても「リポビタン

　女性の社会進出により、ドリンク剤

を飲む女性が増えている現状を考え、

今回は「リポビタンファイン」「リポビ

タンフィール」「アルフェネオ」といっ

た女性向けドリンク剤の展開にも力を

入れました。昔はドリンク剤といえば

男性が飲むものという認識でしたが、

若い女性はそういうイメージはあまり

ないようです。お客様の健康や美への

関心は年々高まっており、他の業態と

比べても来店頻度の高いスーパーマー

ケットでの健康カテゴリーをより充実

させていかなければならないと考え、

今回の企画でも目に留まるように陳列

しました。結果、8 月の大陳実施期間

中「リポビタンファイン」「リポビタン

フィール」「アルフェネオ ｣3 品の売上

は対前年比 126.1％と好調に推移しま

した。今後より一層の販売拡大につな

げていきたいと考えています。

　次回の店頭演出コンテストもマエダ

一丸となって、企業グランプリ 6 連覇

を目指します。そのほかにも、部会や

社内の陳列コンクールなどを活用し、

店舗間の競争などにより、陳列の精度

をさらに高めたいです。なによりお客

様に愛される「リポビタンシリーズ」

を手に取っていただける売場展開やチ

ラシ販促、関連販売を各店舗に発信し

ていく考えです。

全社一丸となったダイナミックな陳列で、企業グランプリ 5 連覇を達成

シリーズ」における売上はもちろん、

その他の目に見えない部分での貢献度

は計り知れません。青森県内は第一次

産業の構成比が 12％と高く、「リポビ

タンD」が生活に欠かせない商品となっ

ています。そこで当社では農繁期や盛

漁期などに、エンドや大陳企画を実施

してお客様にアピールしています。と

くに漁港の近い大畑店や漁港・農業の

盛んな鯵ケ沢店では 50 本のケースで購

入される方が多くなっています。鯵ケ

沢店では大陳期間中 50 本ケースは、

13 ケースも売れており、当社ナンバー

1 の販売数となりました。視認率とダ

イナミックな陳列効果がお客様の購入

のタイミングと合致して、購買意欲を

高めた結果だと感じています。

代表取締役社長　営業本部　本部長
森原 良三様

株式会社マエダ様
企業

グランプリ
賞金 20 万円



企業表彰

122 店舗で参加いただいたウェルパーク様。「リポビタンファイン」と「リポビタンフィール」を中心に女性向けドリンク剤を訴求。
女性が思わず足を止めてしまうようなアピール力のある売場が印象的です。店舗ごとの個性的な演出が際立っています。

　今回、全店舗で大正製薬さんの店頭

演出コンテストに参加させていただき

ましたが、企業グランプリ受賞と聞い

て大変嬉しく思っています。

　医薬品のなかでもドリンク剤は大き

なウエイトを占めているカテゴリーで

すが、市場は厳しい状況で、売場を活

性化させたい、という思いで店頭演出

コンテストに参加しました。チャネル

を越えて展開されているドリンク剤を

ドラッグストアとしてどう差別化させ

るのかということを考えました。

　当社は「悩みに応える売場づくり」

ということをテーマに取り組んでいま

す。お客様に代わって当社がいいもの

をセレクトして、その商品のよさを伝

えていくことが使命だと考えています。

働く女性が増えている昨今、女性の悩

みを考えた時、それは「疲れ」なので

はないかと思いました。そこで今回は

これからの市場拡大に期待できる女性

向けドリンク剤の「リポビタンファイ

ン」と「リポビタンフィール」を中心

に展開しました。

　当社では、月に 1 回、全店舗の店長

が参加する店長会議があり、その時に店

頭演出コンテストを行うことを告知し

ます。どうして今、こういう販促を行う

必要があるのか、というところまで説明

するので、コンテストに対して前向き

リンク剤を購入していただいたお客様

がリピーターとしてしっかり根付いた

結果だと思います。ボリューム陳列す

ることの大切さを改めて感じました。

　10 月には新商品の「リポビタンファイ

ンプレシャス」を一緒に並べたところ、従

来品の売上を落とすことなく、新商品が

プラスオンする形になっています。既存品

と競合する企業が多いなかで当社は「リ

ポビタンファイン」にしっかりファンが付い

ていることがプラスになっています。また、

女性向けドリンク剤だけでなく、お子様向

けのドリンク剤にも注力していきます。子

どもの頃からドリンク剤を飲んでいると、

継続して飲んでいただけるため、将来の

ユーザーを育成するためにも重要です。

　大正製薬さんは、市場を活性化する

ためには欠かせないパートナーで、ド

ラッグストアとしてのあるべき姿を提

示してくださいます。「取引より取組」

ということが大切だと感じております。

今回はグランプリをいただけたことで、

スタッフのモチベーションアップにも

つながりました。次回も大正製薬さん

と連携して事前に情報のやりとりをし

て、どんな売場づくりをするのか考え

て、参加したいと思います。お客様に

喜んでいただける売場づくりができ、

その結果、グランプリがいただけたら

嬉しいです。

リピーター獲得で期間中だけでなく、定番でも前年を超える数字をキープ

になれます。また店舗ごとに競い合う

ムードも陳列期間中に生まれていまし

た。最初に陳列した店舗の写真が各店

舗に回覧されて、それを見た店舗がさ

らにいい売場をつくろう、この売場に

は負けない売場をつくろう、という気

持ちになり、短期間で一気に火が付き、

各店舗に波及していった状態です。こ

うして店舗同士が競い合ったことで、

いい売場が生まれ、企業としてグラン

プリをいただけたのだと思います。

　店頭演出コンテスト期間中の「リポ

ビタンファイン」と「リポビタンフィー

ル」の売上は対前年比 130％と大きく

伸ばすことができました。加えてコン

テストが終わった 9 月、10 月も引き続

き好調をキープしています。一度、ド

株式会社ウェルパーク様

代表取締役社長
國光 良昭様

企業
グランプリ

賞金 20 万円



企業表彰

近畿地区を中心に全国でホームセンターを展開するコーナン商事様。京都の八幡花火大会や徳島の阿波踊り、横浜の中華街など、エ
リア特性を活かしたオリジナル POP が目を引く、華やかなディスプレイが印象的です。

夏はドリンク剤、冬は健康食品やホット飲料を大陳してお客様を獲得

コーナン商事株式会社様

　これまでも大正製薬さんの店頭演出

コンテストには参加させていただきま

したが、企業グランプリというのは初

めてのことなので、正直実感がありま

せん。ドリンク剤市場は厳しい状況が

続いているため、前年をクリアするた

めにも新規ユーザーを獲得していく必

要があり、店頭演出コンテストに参加

しました。今までもそうですが、グラ

ンプリを取りたい、という気持ちはそ

れほどなく、セルフメディケーション

の一環として、ドリンク剤も必要な商

品としてバランスよく品揃えしていた

だけで、今回グランプリを取れたのは

運がよかったと思っています。

　低迷しているドリンク剤の収益を上

げるために、当社では 3 ラインに集約

して品揃えしています。「リポビタンD 

10 本販売」を中心にした 1000 円前後

の価格帯のラインに、その下の中価格

帯商品、さらにその下の低価格帯のプ

ライベートブランドという 3 ラインで

展開しています。なかでも「リポビタ

ンD」は好調で、前年を上回る数字で

推移しています。

　ドリンク剤は、半期ごとに積むべき

アイテムを決めて各店舗に案内します。

また月単位で強化するアイテムを決め

ていますが、そこからどのように展開

するかはそれぞれの店舗に任せていま

本ハムファイターズの大谷選手の CM

起用など、若年層に訴求した販促を行っ

ているので、当社も今後取り組んでい

きたいと思っています。

　夏はドリンク剤の大陳を中心に展開

し、冬は健康食品やホット飲料を中心

に催事スペースで大きく展開します。

健康意識の高まりにより、青汁が好調

で、冬に山積みすることでお客様への

アピールになり、年間を通して売れて

います。健康食品で注目しているのが、

大正製薬さんの「リビタ」ブランド。

製薬メーカーならではの安全性と有効

性で、お客様も手に取りやすいブラン

ドだと感じています。

　当社では夏の需要期にドリンク剤を

大々的に展開していますが、ドラッグス

トアのように年間定番を設けていない

ので、今後は各店舗で統一して品揃えし

ていきたいと思っています。定番化で収

益性の高い 1 本販売、3 本パックを売っ

ていくことで、ドリンク剤の利益向上に

もつながるからです。とくに女性向けド

リンク剤は 1 本販売、3 本パックの品揃

えは重要だと考えています。冷蔵ケース

を増やすところまではできていません

が、冷えていればその場で飲めるのでト

ライアルにもつながりそうです。次回も

よい成績が残せるように積極的に取り

組んでいきたいです。

す。店頭演出コンテストも本部から案

内はしますが、参加するかどうかは各

店舗の店長や担当者次第です。ただド

リンク剤は山積みすることで確実に回

転率が上がるので、各店舗では積極的

に取り組んでいます。

　当社は郊外店舗が多く、お客様は車

での来店がほとんどなので、10 本販売

が中心になります。またホームセンター

ということもあり、男性比率が高く女

性向けドリンク剤は徐々に伸びてきて

いるとはいえまだまだウエイトは小さ

いです。女性客を獲得していくことが

今後の課題です。またドリンク剤では

将来のユーザーとして若年層の育成も

欠かせません。大正製薬さんでは「ワ

ンピース」とのコラボレーションや日

商品第三部　薬品担当バイヤー
東端 広明様

企業
グランプリ

賞金 20 万円



企業表彰

全店舗で参加されたアタックスマート様は、初の企業グランプリを受賞されました。ボリューム感を表現するだけではなく、店舗によっ
ては 3 箇所、4 箇所もの多箇所陳列を行うなど、いかに視認率を高めるかという点を意識して展開されています。

　今回の大正製薬さんの店頭演出コンテ

ストで、初めて企業グランプリを獲得す

ることができました。過去企業賞はいた

だいたことがありますが、グランプリは

初めての経験ですので、非常にうれしく

思います。今回は企業グランプリを取る

ぞという意気込みで、全店舗で参加しま

した。各店舗の意気込みがグランプリと

いう形に結実したのだと思います。

　店頭演出コンテストへの参加も含め

て、大正製薬さんと企業単位で取り組む

きっかけになったのは、3 年前に当社の

高鍋店でご協力いただいたのが始まり

です。高鍋店は当社の中で店舗の規模が

大きいにもかかわらず、当時ドリンク剤

などの売上が伸び悩んでいました。そこ

で大正製薬さんにご協力いただき、売上

を大きく伸ばすことができました。

　その翌年出店した日向店については、

出店の段階から売場作りなどのご提案

をいただきました。そういった取り組み

の中で、当社における大正製薬さんのお

取り扱いも 3 年前を機に大きく伸びて

おり、お互いに WIN-WIN の関係が築け

ていると考えています。現在は年度が始

まる前にどういった取り組みを行うか

について事前にご提案をいただき、計画

を共有して実行しています。この店頭演

出コンテストについてもその取り組み

の一環として参加しており、売上のヤマ

らも進捗が楽しみです。

　メーカーさんとのおつきあいに関し

ては、約 15 年前の当社 1 号店の時の経

験が基になっているように思います。1

店舗だけだった当時、メーカーさんから

提案を受けた商品について大量に発注

し、きっちりと売り切ることでお互いに

信頼関係が生まれ、より良い関係を築く

ことができました。当社の社是にもあり

ますが、“信用”は非常に重要だと考え

ています。こういった信頼関係を築くこ

とでメーカーさんからは商品の提案だ

けではなく、消費者情報などの貴重な情

報もいただくことで、それを来店客の方

に紹介することができます。当社は地方

のチェーンということもあり、来店客へ

情報提供を行うことで“気づき”を与え

るという点から、我々のような小売業が

果たす役割は非常に大きいと考えてい

ます。セルフメディケーションの重要性

を考えても、小売業としての立場から、

例えば低糖質の商品提案などを積極的

に行っています。お客様にお薦めするた

めに、私自身も自分でいろいろな健康食

品などを試しています。そうすることで

より説得力のある提案ができます。

　今後も来店客へ“気づき”を与え、健

康寿命の延伸に寄与できるよう、メー

カーさんと協力しながら取り組んでい

きたいと考えています。

企業同士で信頼関係を構築することがさまざまな取り組みへと結びつく

を作るのに寄与しています。

　厳しい環境の中で店舗の売上を上げ

ていくためには、こういった店頭演出コ

ンテストへの参加なども含めて、店舗の

モチベーションをどう高めて行くかと

いう点が重要だと感じています。店頭演

出コンテスト以外の取り組みの例とし

ては、年度内に商品を決めて社内で１年

間集中して売り込もうという目的で「10

万本セール」と銘打った取り組みなども

行い、進捗状況を社内で共有しています。

　また、大正製薬さんの商品で１店舗あ

たりの売上で日本一になろう、というこ

とを意識しており、実際に「リポビタン」

シリーズのアイテムで日本一を達成し

たという報告を受けています。今年度は

同じ大正製薬さんの「リビタ」シリーズ

の拡販に全店舗で取り組んでおり、こち

株式会社アタックスマート様
企業

グランプリ
賞金 20 万円

代表取締役社長
筒井 靖彦様



企業表彰

株式会社ヨ－クベニマル様

株式会社スギヤマ薬品様

株式会社エ－コ－プ関東様 株式会社ス－パ－大浦様

株式会社長野県Ａ・コ－プ様

株式会社ハロ－ズ様

女性向けドリンク剤を中心とした売場を多く展開。「リポビタン
ファイン」と「リポビタンフィール」を対比させ、女性のさまざま
なニーズに応える提案をしています。

女性にアピールしたディスプレイが印象的なスギヤマ薬品様は、
エンド催事演出コースでグランプリを獲得されています。個性的
でインパクトのある販促物がお客様を楽しませています。

美しいひな段陳列が目を引く迫力のあるディスプレイです。「リ
ポビタンD」と「リポビタンD ライト」を中心に、バラエティ豊
富に陳列して新たなファン獲得を図っています。

レジ横や催事、エンドなど、お客様の立ち寄り率の高いさまざま
な売場で展開しているスーパー大浦様。限られたスペースを有効
活用したボリューム陳列は購買を促進します。

ボリューム感があり、しかも手に取りやすく工夫されたディスプ
レイ。またラグビー場をイメージした売場など、お客様を楽しま
せるアイデア溢れるディスプレイは見事です。

瀬戸内しまなみ海道「サイクリングロード」をテーマにした迫力の
あるボードでお客様にアピール。各店ともボリューム感、インパク
ト、陳列の美しさすべてにおいて迫力満点のディスプレイです。

企業賞
賞金 10 万円

企業賞
賞金 10 万円

企業賞
賞金 10 万円

企業賞
賞金 10 万円

企業賞
賞金 10 万円

新規企業賞
賞金 10 万円



4 月に発生した熊本地震後で、
気疲れしている地域のみなさん
を元気にすることをテーマにし
たディスプレイ。お客様との距
離が縮まる温かい演出が高く評
価されました。

　大正製薬さんの店頭演出コンテスト
で 4 回連続のグランプリをいただきま
した。今回ももちろんグランプリを狙っ
て応募しましたが、グランプリをいた
だけるのは毎回とても嬉しいです。毎
年の恒例行事になっていて、お客様も
楽しみにしていただいているので、裏
切れません。「リポビタンD」は、認知
度の高い商品なので、定番でも売れる
商品ですが、コンテストで大々的にア
ピールすることで、お客様により身近
に感じてもらい、手にとってもらうこ
とが目的です。
　4 月の熊本地震で、地域のみなさん
が気疲れしている時期でした。そのた
め「みんな頑張れば、みんな笑顔にな
る！」というキャッチコピーで、お客
様を笑顔にすることをテーマにしてい
ます。笑顔になるためには、カラダを
元気にする必要があり、そのためには

「リポビタンD」が最適であることを訴
求しました。
　また最初は「目立ちたくない」と、

店長　植田 光広様

顔写真を貼り出すことを嫌がっていた
スタッフですが、実際に貼り出してみ
ると、お客様から喜んでいただき、そ
の結果スタッフも笑顔になれました。
今回のコンテストで、スタッフとお客
様との距離が縮まったように思えます。
　お客様からは「お店が開いているの
を見てすごく嬉しくて、日常生活が戻っ
てきたことを実感した」という声をい
ただき、改めて当店の地域における役
割を感じました。今回の店頭演出コン
テストも例年通り参加することで、お
客様にも安心感を与えることができた
ようです。お客様に元気になってもら
えて、加えてグランプリをいただける

なんて最高の気分です。
　陳列時に心がけていることは、コー
ナーを使ってワイドに陳列することで
す。さらに立体感を出すことで、迫力
のあるディスプレイに仕上がります。
　高齢化が進んでいる今「リポビタン
D」は欠かせない商品になっています。
当店では「リポビタンD」の 10 本販売
はもちろん、1 本、3 本にも力を入れ
ています。また、風邪の季節を前にし
たこの時期に、「パブロン滋養内服液」
シリーズが新発売されたため、風邪な
どのときに飲むドリンク剤としてこれ
から訴求していく予定です。
　最近、需要が伸びているのが「リポ
ビタンファイン」です。こちらは若い
女性から支持されています。中高年の
女性は「ゼナ」や「リポビタンD ライト」
などを選ぶ傾向にあります。また中高
年の男性は普段「リポビタンD」で、
さらに元気になりたい時は、「リポビタ
ンD スーパー」を買っていかれます。
　今回、4 連覇を達成することができ
たので、次回はさらに陳列技術を磨い
て、5 連覇できるように頑張りたいと
思います。

タワー演出表彰

キャモン店店長　植田 光広様
取締役総務部長　直江 真也様

株式会社ニュー直江
ショッピングプラザキャモン店様（熊本県）

全国
グランプリ

賞金 25 万円



タワー演出表彰

「リポビタン D」「リポビタン D ラ
イト」の 2 品を中心にした迫力ある
ディスプレイは秀逸です。巨大ボー
ドとボトル型ビッグダミーなどの演
出も売場にインパクトを与え、購買
を促進しています。

売場上段の POP と、扇状に陳列さ
れた商品が迫力満点です。前には「リ
ポビタン D」をはじめ「リポビタン
ファイン」や「リポビタンフィール」
の 3 本パックで新規ユーザーを呼び
込んでいます。

　ドリンク剤の販売構成比が高い東北エリアで、エリアグラン
プリをいただけたことをスタッフ一同非常に嬉しく思っており
ます。マエダ社内でも陳列コンクールや販売コンクールを多く
やっており、こうした実績が実を結んだのかもしれません。イ
ンパクトのある売場をつくることで、お客様に対して新鮮な気
持ちや驚きを提供することができ、そこから売上と利益につな
がっていくのだと感じております。
　今回は「リポビタンD」と「リポビタンD ライト」で迫力の
ある売場を実現するために、1000 梱を用意しました。展開場所
は、入口からすぐ横の催事スペースで行ったのですが、来店す
るほとんどのお客様が売場の迫力に圧倒されていました。展開
は 10 本のみだったのですが、なかには 50 本のケースで購入し
ていかれた方もおり、大陳期間中 50 本ケースは 13 ケースも売
れました。大陳することでお客様の購買を促進したようです。
　青森県は「リポビタンD」を日頃から愛飲されている方が多く、
普段から飲んでいる商品がこのような迫力のある売場を展開し
ているとお客様も嬉しくなって、いつも以上に買いたい気持ち
になるのかもしれません。次回も青森県ならではのディスプレ
イで今回のように表彰していただけるよう頑張りたいです。

　店頭演出コンテストに参加するからには、目立つようなディ
スプレイを心がけましたが、まさかエリアグランプリをいただ
けるなんて思っていませんでした。初めてのことなので戸惑い
もありますが嬉しいです。
　陳列期間中は夏ということで、花火の POP で季節感を演出し
ました。お客様も興味津々で、積んでいる最中から買っていかれ
る人もいました。年配のお客様が多いことから「リポビタンD」
と「リポビタンD ライト」を中心に配置して、そのほか「リポビ
タンD スーパー」や、女性向けドリンク剤の「リポビタンファイ
ン」「リポビタンフィール」の 3 本パックを提案しました。女性
向けドリンク剤は露出すると売上が伸びるので、こうした機会に
紹介して新規ユーザーの獲得を行っています。陳列期間中の「リ
ポビタンD」の売上は前年の 10 ～ 20％増で推移しました。手土
産として配るために 50 本のケースで購入される人もいました。
　当店では、陳列コンテストのほか年間を通して関連販売にも
力を入れています。また各店舗の売場画像を本部に送って全店
舗で共有するようにしています。いい売場を参考にすることで、
スキルアップにもつながるからです。当店ではお客様が来店し
て楽しいと思っていただける売場づくりを目指しています。

店長　野口 義雄様（左）
グロサリー主任　早田 佳広様（右）

営業本部　第二商品部　次長
羽賀 広道様

株式会社マエダ　マエダストア鯵ケ沢店様（青森県）

株式会社エーコープ関東　富岡店様（群馬県）

エリア
グランプリ

賞金 15 万円

エリア
グランプリ

賞金 15 万円

営業本部　第二商品部　次長　羽賀 広道様

店長　野口 義雄様
グロサリー主任　早田 佳広様



タワー演出表彰

金閣寺や清水寺、京都
タワー、八幡花火大会
など、京都の名所を取
り入れたオリジナル
POP が目を引きます。
売場の華やかさだけで
なく、購入しやすい陳
列も高く評価されまし
た。

「健康応援」をテーマに、スタッフ
が一丸となって取り組む姿勢が前面
に出たディスプレイです。「リポビ
タンD」と「リポビタンD ライト」
を中心にしたボリューム感のある陳
列がお客様を呼び込みます。

コーナン商事株式会社　八幡一ノ坪店様（京都府）

株式会社ハーズ　食品館ハーズ様（埼玉県）

薬剤師
信貴 美里様

店長補佐　佐藤 勇次郎様（左）
グロサリー部門長　水野 潤様（右）

エリア
グランプリ

賞金 15 万円

エリア
グランプリ

賞金 15 万円

　今回初めての参加で、いきなりグランプリをいただけたので驚
いています。これまでも夏の需要期にはドリンク剤を陳列してい
ましたが、ここまで大きく実施したのは初めてで、お客様の目に
留まるように陳列することが目的でディスプレイしました。
　京都の八幡花火大会や金閣寺、清水寺、京都タワーなどの京都
の代表的な名所を POP で表現して親しみやすい売場を心がけま
した。当店は車で来店する人が多いので、まとめ買いが中心にな
ります。そのため「リポビタンD」の 10 本販売、20 本販売、50
本のケースを中心に陳列。とくにトートバッグに入った 20 本販
売の商品は、トートバッグが丈夫でかわいいので、普段使いがで
きると好評です。また 50 本のケースは贈答用としてもニーズが
あり、よく売れました。商品を予定より多く発注したため、少
し心配な部分もありましたが、結果的に迫力のある売場がつく
れ、しかも商品の回転もよかったです。お客様の目につくよう
に陳列することで、商品を認知してもらうことができ、大陳期
間後も定番で好調に動いています。ドリンク剤は一度気に入っ
ていただけるとリピーターとなるようです。
　冬は水分を控える年配者が多いため、水分や栄養補給として
ドリンク剤を提案していきたいと思っています。

　毎回参加させていただいていますが、初めてエリアグランプ
リをいただき驚いていますし、大正製薬の担当者さんにご協力
いただきながら継続してきた結果だと、大変嬉しく思っていま
す。参加させていただく理由は、大陳することで売場に変化を
出すことができますし、楽しみにしていただいているお客様も
多く、年中行事のひとつになっています。
　店頭演出はテーマが決まれば、後はそれに合った演出を考え
るだけなのですが、毎回テーマを決めるのに時間がかかります。
今回は「健康応援」をテーマにしました。
　グロサリー部門だけでなく、店舗全体で一大イベントとして
盛り上げていくための意思表明として、スタッフの写真を
POP にして売場に散りばめました。写真を加工して POP を
作るのに苦労しましたが、スタッフが一丸となってディスプレ
イに取り組みました。その結果、エリアグランプリをいただけ
たのは大変ありがたいです。
　今回は来店客の多い、お盆前に陳列したことで「リポビタン
D」も好調で、前年を上回って推移しています。
　次回に向けて、お子さんも参加して思い出がつくれるような
ディスプレイを考えていきたいと思います。

薬剤師　信貴 美里様

店長補佐　佐藤 勇次郎様
グロサリー部門長　水野 潤様



タワー演出表彰

ボトル型ビッグダミー
でお客様の目を引き、
キ ャ ン ペ ー ン 告 知 の
ボードを前面に押し出
したディスプレイです。

「リポビタン D」と「リ
ポビタン D ライト」を
中心にしたボリューム
感のある陳列で、お客
様の手に取りやすい陳
列になっています。ま
た夏をイメージしたひ
まわりが散りばめられ、
売場を華やかにしてい
ます。

店舗入口付近で「リポビタンD」10
本販売を山積みした圧巻のディスプ
レイ。「リポビタンD」の主成分であ
るタウリンについて詳しく説明する
ことで、商品特徴を浸透させ、購買
を促進することに成功しています。

株式会社しず商店　酒専門店ＳＡＭ出雲店様（島根県）

マックスバリュ中部株式会社　マックスバリュ名張店様（三重県）

しず商店　常務取締役
清家 貴司様

エリア
グランプリ

賞金 15 万円

エリア
グランプリ

賞金 15 万円

　大正製薬さんの店頭演出コンテストには何年も参加していま
すが、万年準グランプリでした。今回は、グランプリをいただ
けたので嬉しいです。これまでは、地域に根ざして出雲大社や
鳥取砂丘などをテーマにディスプレイしてきましたが、原点に
戻って「リポビタンD」の良さをアピールすることにしました。
 「リポビタンD」は認知度も高いブランドですが、主成分である

「タウリン」のことを知っている人は少ないと思います。アミノ
酸の一種であるタウリンは、私たちの心臓や骨格筋、脳、肺な
どの臓器や組織に分布しているもので、疲労回復には欠かせな
い栄養成分。こうした情報を POP で訴求することで、商品の
特徴を再認識してもらい、購買につながったと感じています。
　当店は若いファミリー層から年配者まで幅広いお客様が来店
されますが、「リポビタンD」を購入されるのは年配の方が中心
です。とくに田植えと稲刈りの時期には農家の方が 50 本のケー
スでまとめて買っていかれます。またレジ横で氷のなかに冷や
して 1 本販売を行うと、その場で飲むために購入される人もい
ます。「リポビタンD」と一緒にビールを購入してもらうのが当
店の目指しているところです。今回はエリアグランプリだった
ので、次はぜひ全国制覇を達成したいです。

常務取締役　清家 貴司様



タワー演出表彰

演出アイデア賞　賞金 5 万円

優秀賞　賞金 3 万円

株式会社道南ラルズ
スーパーアークス港町店様（北海道）

株式会社ヤマサンセンター
ヤマサンセンター小松店様（愛媛県）

株式会社セスナ
セスナ餅が浜店様（大分県）

株式会社Ａコープ西日本
Ａコープ城南店様（愛媛県）

株式会社ヤマサンセンター
ヤマサンセンター川内店様（愛媛県）

サ
ン
ロ
ー
ド
株
式
会
社

サ
ン
ロ
ー
ド
免
田
店
様
（
熊
本
県
）

株式会社Ａコープ西日本
Ａコープハトマート山越店様（愛媛県）

株式会社ハローズ
ハローズ因島店様（広島県）

株式会社ヤマサンセンター
ヤマサンセンター丹原店様（愛媛県）

島根県農業協同組合（出雲地区本部）
ラピタ本店様（島根県）

北海道 株式会社道北アークス　ウエスタン川端店様

 株式会社スーパーエース　スーパーエース 30 条店様

 株式会社ホクノー　中央店様

青森県 株式会社マエダ　マエダストアむつ中央店様

 株式会社マエダ　マエダストア大湊バイパス店様

 株式会社マエダ　マエダストア大畑店様

秋田県 よねや商事株式会社　とまき店様

 よねや商事株式会社　千石大橋店様

 株式会社マルシメ　スーパーモールラッキー様

山形県 株式会社郷野目ストア　泉田店様

福島県 わしお株式会社　ライフポートわしお結城店様

群馬県 株式会社エーコープ関東　ブレイス店様

 株式会社エーコープ関東　安中店様

栃木県 株式会社ダイユー　黒羽店様

埼玉県 サンエスドラッグ　神川店様

東京都 コーナン商事株式会社　本羽田萩中店様

長野県 株式会社ナナーズ　川上店様

長野県 株式会社長野県Ａ・コープ　Ａコープ松代店様

 株式会社長野県Ａ・コープ　Ａコープたかぎ店様

 株式会社長野県Ａ・コープ　Ａコープ富士見店様

大阪府 コーナン商事株式会社　南津守店様

愛知県 株式会社マツモトキヨシ　刈谷高倉店様

岡山県 株式会社Ａコープ西日本　Ａコープ北房店様

 株式会社Ａコープ西日本　Ａコープみまさか店様

 株式会社シーエムシー　キョーエイポルカ食品館店様

鳥取県 株式会社鳥取西部ジェイエイショップ　Ａコープよどえ店様

 株式会社鳥取西部ジェイエイショップ　Ａコープ名和店様

 有限会社いしかわ　ファミリーストアいしかわ久米店様

 株式会社ジャコム中央　Ａコープ下北条店様

 株式会社ジャコム中央　トピア店様

 株式会社ジャコム中央　Ａコープ赤碕店様

島根県 株式会社Ａコープ西日本　Ａコープいわみ店様

 株式会社Ａコープ西日本　Ａコープたまゆ店様

愛媛県 株式会社Ａコープ西日本　Ａコープハトマート北条店様

愛媛県 マックスバリュ西日本株式会社　今治阿方店様

 株式会社ヤマサンセンター　ヤマサンセンター氷見店様

長崎県 株式会社マツモトキヨシ九州販売　対馬店様

 有限会社新生堂薬品　くすりの新生堂栄町店様

大分県 ユーマートグループ協同組合　海崎店様

熊本県 サンロード株式会社　サンロードシティ店様

 株式会社Ａコープくま　Ａコープなかくま店様

 ＪＡ熊本経済連　Ａコープ矢部店様

 ＪＡあまくさ（あまくさ農業協同組合）　Ａコープ牛深店様

 ＪＡあまくさ（あまくさ農業協同組合）　Ａコープ河浦店様

 株式会社アタックスマート　城南店様

宮崎県 株式会社アタックスマート　延岡店様

 株式会社アタックスマート　三股店様

 株式会社まつの　恒久店様

鹿児島県 株式会社アタックスマート　菱刈店様

他 1 店舗様



エンド催事演出表彰

「
朝
飲
ん
で
１
日
元
気
」「
夜
飲
ん
で
翌
日
元
気
」
と
、
そ
れ
ぞ
れ
の
商

品
特
徴
を
わ
か
り
や
す
く
訴
求
し
た
メ
ッ
セ
ー
ジ
で
購
買
を
促
進
し
て

い
ま
す
。
ま
た
、
ボ
ト
ル
型
デ
ィ
ス
プ
レ
イ
も
売
場
に
イ
ン
パ
ク
ト
を

与
え
て
い
ま
す
。

麦
わ
ら
帽
子
で
夏
を
印
象
づ
け
た
デ
ィ
ス
プ
レ
イ
で
す
。「
リ
ポ
ビ
タ
ン

フ
ァ
イ
ン
」
と
「
リ
ポ
ビ
タ
ン
フ
ィ
ー
ル
」
の
３
本
パ
ッ
ク
を
中
心
に
、

１
本
販
売
で
ト
ラ
イ
ア
ル
を
促
進
し
、新
規
の
お
客
様
獲
得
に
つ
な
が
っ

て
い
ま
す
。

黄
色
の
ひ
ま
わ
り
と
ピ
ン
ク
の
「
リ
ポ
ビ
タ
ン
フ
ァ
イ
ン
」、
紫
の
「
リ

ポ
ビ
タ
ン
フ
ィ
ー
ル
」
の
コ
ン
ト
ラ
ス
ト
が
美
し
い
デ
ィ
ス
プ
レ
イ
で

す
。「
ガ
ン
バ
る
ワ
タ
シ
に
」
と
い
う
メ
ッ
セ
ー
ジ
は
お
客
様
の
心
に
響

き
ま
す
。

株式会社ウェルパーク
川越新宿店様

（埼玉県）

株式会社ウェルパーク
野田みずき店様

（千葉県）

株式会社ウェルパーク
上鶴間店様

（神奈川県）

株式会社スギヤマ薬品
ドラッグスギヤマ大治店様（愛知県）

昼間の疲れた時に飲んで元気を増やす「リポビタンファイン」、
疲れたらゆったり飲んでおやすみチャージ「リポビタンフィー
ル」という商品イメージを自作のトップボードでしっかり訴求
し、化粧品のような華やかなディスプレイで目を引きます。

　これまで大正製薬さんの店頭演出コンテ
ストで入賞したことはありましたが、グラ
ンプリは初めてで、正直驚きました。当社
が力を入れている売場づくりを評価してい
ただけたのが嬉しいです。競合店の多い地
域なので、店頭演出コンテストに参加する
ことで、一人でも多くのお客様に来店して
いただくことが目的です。
　当店は POS 分析をした結果、30 ～ 40 代の女性客の多い地域で
あることがわかり、女性客を獲得するためにも女性向けドリンク剤
には力を入れています。そのため今回はエンドで「リポビタンファ
イン」と「リポビタンフィール」に絞って陳列し、女性に手にとっ
てもらいやすい売場づくりを心がけました。「美しい人はコレを飲
んでいる！」という女性の心に響くキャッチコピーを考えて POP
を付け、周りは不織布で囲うことで化粧品のように華やかな演出に
しました。実際に足を止めて興味を持っていただいた女性は多く、
とても嬉しかったです。
　「リポビタンファイン」は日中に、「リポビタンフィール」はノン
カフェインなので寝る前に飲むことを訴求し、それぞれのファンが
しっかり付いています。大正製薬さんのブランドは、テレビ CM な
どで認知が高く、イメージもいいので、お客様も安心して購入いた
だけます。今回、エンドで大陳したことで、2 ブランドの売上は対
前年比 110％と好調でした。この好調をキープするためにも引き続
き、訴求していきたいです。次回に向けてさらにパワーアップして、
2 連覇できるように頑張りたいと思います。

グランプリ
賞金 15 万円

準グランプリ
賞金 5 万円

準グランプリ
賞金 5 万円

準グランプリ
賞金 5 万円

主任 登録販売者
山田 裕貴様

大治店　主任 登録販売者　山田 裕貴様



審 査 員

大正製薬株式会社 
 取締役　常務執行役員 高橋 伊津美
 理事　　営業本部長 遠藤 裕一朗
 副理事　マーケティング本部長 杉田 　建一
凸版印刷株式会社
 生活・産業事業本部　第 5 営業本部　本部長 高橋 　太　
 生活・産業事業本部　第 5 営業本部　部長 西村 　繁　
株式会社ダイヤモンド・リテイルメディア
 取締役 平井 　俊之

ファイン演出アイデア賞　賞金 3 万円

演出賞　賞金 1 万円
北海道 株式会社道東アークス　ベーシック橋北店様

宮城県 株式会社ヨークベニマル　福田町店様

 株式会社ヨークベニマル　泉野村店様

 株式会社ヨークベニマル　石巻蛇田店様

山形県 株式会社ヨークベニマル　南館店様

 株式会社ヨークベニマル　天童老野森店様

福島県 株式会社ヨークベニマル　原町西店様

 株式会社ヨークベニマル　勿来江栗店様

 株式会社ヨークベニマル　方八町店様

栃木県 株式会社ダイユー　黒田原店様

埼玉県 株式会社ウェルパーク　狭山中央店様

千葉県 株式会社ウェルパーク　稲毛長沼店様

東京都 株式会社ウェルパーク　狛江松原店様

 株式会社ウェルパーク　日野栄町店様

 株式会社ウェルパーク　国立矢川店様

神奈川県 株式会社ウェルパーク　下九沢店様

 相鉄ローゼン株式会社　相鉄ローゼン十日市場店様

和歌山県 日鉄住金和歌山生活協同組合　メルスィー生協本部売店様

広島県 株式会社Ａコープ西日本　Ａコープくらはし店様

島根県 株式会社Ａコープ西日本　Ａコープごうつ店様

 株式会社Ａコープ西日本　Ａコープかわもと店様

 株式会社Ａコープ西日本　Ａコープたまゆ店様

徳島県 アクサス株式会社　ドラッグストアチャーリー鴨島店様

 アクサス株式会社　ドラッグストアチャーリー沖浜店様

長崎県 株式会社ホームインプルーブメントひろせ　スーパーコンボ諫早バイパス店様

宮崎県 株式会社エーコープみやざき Ａコープ高崎店様

他 4 店舗様

エンド催事演出表彰

エンド催事演出表彰

株式会社ウェルパーク
南葛西店様（東京都）

株式会社スギヤマ薬品
ドラッグスギヤマ メグリア三好店様

（愛知県）

株
式
会
社
ヨ
ー
ク
ベ
ニ
マ
ル

塩
釜
店
様
（
宮
城
県
）

株
式
会
社
ウ
ェ
ル
パ
ー
ク

三
郷
戸
ケ
崎
店
様
（
埼
玉
県
）

株
式
会
社
ウ
ェ
ル
パ
ー
ク

原
当
麻
店
様
（
神
奈
川
県
）

株
式
会
社
ヨ
ー
ク
ベ
ニ
マ
ル

名
取
バ
イ
パ
ス
店
様
（
宮
城
県
）

相
鉄
ロ
ー
ゼ
ン
株
式
会
社

相
鉄
ロ
ー
ゼ
ン
ひ
な
た
山
店
様
（
神
奈
川
県
）

株
式
会
社
ス
ギ
ヤ
マ
薬
品

ド
ラ
ッ
グ
ス
ギ
ヤ
マ
豊
店
様（
愛
知
県
）

株
式
会
社
Ａ
コ
ー
プ
西
日
本

Ａ
コ
ー
プ
い
わ
み
店
様
（
島
根
県
）

株
式
会
社
ス
ギ
ヤ
マ
薬
品

ド
ラ
ッ
グ
ス
ギ
ヤ
マ
桑
名
中
央
店
様

（
三
重
県
）

「
ど
ぇ
り
ゃ
あ
～
疲
れ
」
と
い
う
方
言
と
、
迫
力
の
あ
る
女
性
の
イ
ラ
ス

ト
が
イ
ン
パ
ク
ト
大
の
デ
ィ
ス
プ
レ
イ
で
す
。
女
性
応
援
ド
リ
ン
ク
剤

な
ど
、
ひ
と
つ
ひ
と
つ
の
メ
ッ
セ
ー
ジ
に
心
が
こ
も
っ
て
い
て
ト
ラ
イ

ア
ル
を
促
進
し
ま
す
。

「
働
く
私
の
と
っ
て
お
き
教
え
ち
ゃ
い
ま
す
!!
」と
い
う
メ
ッ
セ
ー
ジ
で
、

飲
む
シ
ー
ン
に
合
わ
せ
て
選
べ
る
こ
と
を
訴
求
し
た
、
わ
か
り
や
す
い

デ
ィ
ス
プ
レ
イ
で
す
。
女
性
心
を
く
す
ぐ
る
華
や
か
な
演
出
が
購
買
を

誘
い
ま
す
。

株式会社スギヤマ薬品
ドラッグスギヤマ
豊田浄水店様（愛知県）

株式会社スギヤマ薬品
ドラッグスギヤマ
住吉店様（愛知県）

準グランプリ
賞金 5 万円

準グランプリ
賞金 5 万円


